
• 25+ часов индивидуальной работы с менторами и экспертами по конкретным целевым 
запросам развития бизнеса

• Мастер-классы по актуальным для инновационных компаний тематикам, а также 
мероприятия по финансовому; инвестиционному и IP-консалтингу

• Курирование процесса ведущим экспертом и руководителем программы, отслеживание 
прогресса на всех промежуточных этапах программы

• Проработка презентации и бизнес-плана проекта

• Проработка обоснования применения технологии и технологического преимущества 
своего проекта, а также разработка архитектуры перспективного технологического 
решения

Программа с усиленным подготовительным треком 
поможет компаниям ранних стадий:

➢ Определить целевой рынок или выделить новый 
сегмент, провести CustDev

➢ Проверить  и подтвердить проблему и 
ценностное предложение

➢ Проработать бизнес-модель

➢ Получить технологическое ревью и провести 
аудит проекта/идеи 

➢ Собрать команду в стартап

➢ Подготовиться к привлечению финансирования

➢ Запустить первые продажи или масштабировать 
выручку и прибыль

ТЕХСТАРТ ИИ

Описание и преимущества программ 01

1 Что получит участник

За 2,5 месяца поможем упаковать и подготовить продукт для
дальнейших продаж и привлечению финансирования

+ доп. 2 недели встреч с экспертами по программе Fast Track



02Структура программы ТехСтартИИ

Рынок и профиль
клиента

Ценностное предложение Технология

• Анализ и оценка рынка 
• Выбор целевого сегмента
• Конкуренты
• Формирование 

пользовательского профиля 
• Определение перечня 

приоритетных клиентов

• Нужды клиента и use-case 
• Потребительская ценность 

продукта
• Define your core
• Функционал и спецификация 

продукта
• Чем вы лучше конкурентов?

• Применимость технологии
• Масштабируемость
• Стоимость разработки
• Дорожная карта
• Технологические ограничения
• Рассмотрение кейсов успешных 

зарубежных и российских проектов

Бизнес-модель. 
Организация продаж

Дорожная карта 
и масштабирование

Синтез и работа 
с экспертами

Финальная диагностика

• Критерии выбора для 
клиента 

• Процесс принятия 
решения 
у клиента

• Бизнес-модель
• Метрики юнит-экономики

• Выбор рынков для масштабирования
• Оценка ресурсов 

и определение приоритетов
• Формирование дорожной карты проекта
• Защита интеллектуальной собственности

• Подготовка к презентации 
проекта

• Финализация  материалов 
по  проекту

• Формирование команд
• Проработка бизнес-плана 

проекта

• Защита презентации
• Разбор результатов 

диагностики для 
оценки прогресса

• Подготовка к Демо-дню

2. 3. 4.

5.6.7.8.

Стартовая диагностика

• Kickoff-встреча (открытие 
программы)

• Презентация проекта
• Разбор результатов диагностики
• совместно с ведущим ментором и 

руководителем программы
• Формирование целей для 

проекта на срок программы

1.

9.

Демо-день

• Представление 
презентации решения  
перед заказчиками 
и инвесторами


